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Document à retourner à alea.formation@orange.fr au format Word exclusivement

	Date : 20/07/2021
	Intitulé du poste à pourvoir : Conseiller commercial en assurance H/F

	PROFIL DU CANDIDAT
	MISSION DU CANDIDAT

	Vous disposez d'une formation minimum Bac+2 dans le domaine de l’assurance et/ou possédez une expérience en vente dans le domaine de l’assurance de personne sur des fonctions itinérantes ou sédentaire.

Votre goût du challenge vous permettra de réaliser vos objectifs et les missions confiées.

Votre enthousiasme et énergie commerciale seront indispensable pour le poste !

 Votre état d’esprit orienté client et votre sens du relationnel sont des atouts majeurs pour réussir votre mission. Vous aurez une approche sur mesure afin de répondre au mieux aux attentes des clients.

Rémunération selon profil (fixe et variable en fonction de l'atteinte des objectifs) + frais professionnels + Mutuelle + véhicule + smartphone et ordinateur portable.

Contactez-nous afin d’en savoir plus
	Notre client, acteur majeur dans le domaine de la protection sociale (individuels, entreprises et collectivités) recherche pour son agence de Lons le Saunier un Conseiller commercial en assurance H/F en CDI. 

Les solutions et services proposés ont été pensé pour répondre aux besoins concrets et quotidiens des clients.

Vous serez rattaché au directeur commercial et animez l’agence en toute autonomie.

Vous avez un rôle de conseil et de développement de portefeuille auprès des prospects en Btoc et Btob.

Vos missions au quotidien seront les suivantes :

Prospecter de nouveaux clients individuels & professionnels (Entreprise, TNS, professions libérales)

Réaliser les rendez-vous physiques

Découvrir les besoins des prospects particuliers et TNS 

Etablir un diagnostic précis et proposer un programme de solutions sur mesure

Gérer la gestion courante de l’agence

Prendre en charge des appels et gestion des mails liés au développement commercial

Suivre des affaires et accompagnement des adhérents jusqu’à la concrétisation.

Fidéliser les clients par le biais d’opérations commerciales.

Reporter votre activité commerciale et participer aux réunions stratégiques.

Vous aimerez : 

Les formations dans le cadre de votre métier afin d’assurer votre montée en compétences.

L’autonomie dans le poste

Le variable déplafonné

	DETAILS DU POSTE
	DETAILS DE L’ENTREPRISE

	Nombre de postes : 1
	Raison Sociale : EFFEKTIV

	Lieu de travail : Lons le Saunier
	Type d’entreprise (courtier, agent…) : Cabinet de recrutement

	Type de contrat : CDI
	Adresse : 9 rue du Garet

	Durée du contrat (si CDD) : 
	Personne à contacter : Amelie Issautier 

	Temps complet : Oui 
	Fonction du contact : Consultant

	Date de début : ASAP
	Téléphone : 04.72.41.19.29
	Fax : 

	
	Mobile : 
	E-Mail : amelie.issautier@effektiv.fr

	Commentaires : https://effektiv.candidats.talents-in.com/job/657229/conseiller-commercial-en-assurance-hf


	Ce poste comporte-t-il des contraintes incompatibles avec certains handicaps : 


(1) supprimer les mentions inutiles.

OFFRE D’EMPLOI


A faire paraître sur le site www.aial.org








